Martela

Martela &r en av Nordens ledande leverantérer av mébler till kontor och offentlig miljé. Martela AB
med huvudkontor i Bodafors ansvarar fér forséljningen i Sverige och Norge. Vi har showrooms i
Stockholm, Bodafors och Oslo och férséljningen sker via rikstdckande aterforséljarnat. Martela
grundades 1945 och dr sedan 1986 noterat pa OMX Nordic Exchange i Helsingfors. Huvudkontoret
ligger i Helsingfors i Finland. Koncernens omséttning under 2010 var 109 MEUR och antalet anstéllda
var 601 st. Martela AB omsatte 187 MSEK under 2010 och antalet anstéllda &r 60.

For mer info www.martela.se eller www.martela.com

Key Account Manager till Martela i Oslo

Martela &r inne i en positiv utvecklingsfas och vi behéver férstarka med en Key Account Manager med placering
pa vart showroom i Oslo. En stor del i rollen ar att starka bearbetningen mot naringslivet i Oslo regionen samt att
Oka forséaljningen tillsammans med vara aterférséljare. Du har kundansvar for ett antal nyckelkunder och
inredningsarkitekter. Du far coachning av var férsaljningschef och ingar i vart saljteam.

Arbetsuppgifter Key Account Managetr:

e  Projektférsaljning mot stora och medelstora féretag.
e  Slutkundsbesdk Naringsliv och inredningsarkitekter
e Presentationer

e  Offertskrivning,

e Médbleringsférslag

e  Projektledning

e  Framtagning av provmdbler

e  Affarsavslut samt deltagande pa méassor.

e Lopande rapportering till férsaljningschef

Profil:

*  Arbetsuppgifterna staller hdga krav pa affarsmassighet och kreativitet.

e Du &r en ansvarstagande person med stark malfokusering och du tycker om att géra affarer och utveckla
varuméarke.

e  For att lyckas krévs dessutom att du ar en god férhandlare som med lyhérdhet och social formaga
utvecklar samarbete med storkunder

e Du har flerarig erfarenhet av férséljning med eget budgetansvar. Sjélvklart ar det en stor férdel om du
har erfarenhet fran var bransch.

e Var forsaljning ar projektorienterad och din roll &r att driva projektet och darfér krévs det att du ar
strukturerad och noggrann.

Du bér ha goda IT kunskaper och stor vana vid att hantera Office-verktygen.
Vi &@r en internationell koncern och darfér krévs det goda kunskaper i engelska.
Vi satter stort varde pa personliga egenskaper vid denna rekrytering

Vi erbjuder konkurrensmassiga villkor i en etablerad koncern med langsiktiga mal och traditioner, som ar
kand for god design och hdg kvalitet.

For ytterligare information om tjansten, vanligen kontakta Forsaljningschef Niclas Eglinger pa telefon
0733-471922 alternativt via mail: niclas.eglinger@martela.se




